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UNAS CIFRAS
QUE MAREAN

Mucho vino agranel

De los 2.230 millones de li-
tros exportados en 2011, un
total de 1.164 millones fue-
ron de vino a granel, sin DO,
frente a 313 millones con DO
y 423 millones de litros enva-
sados con DO.

Menos champan

El cava espafiol, con 152,2
millones de botellas exporta-
das ha superado por primera
vez en la historia las ventas
de champan francés en el ex-
terior (141,3 millones de bo-
tellas).

Lamasgrande

La bodega mas grande de Eu-
ropa estd en Espana. Es la co-
operativa Virgen de las Vinas,
en Tomelloso (Ciudad Real).

3,70

euros es el precio medio que
se paga en Espafia por una
botella para beber en casa.

e acabaron las ton-
terias. Como las vi-
nas, que nacen del
suelo, en el mundo
del vino toca ahora
poner los pies en la
tierra. Tras afios de consumismo
sin freno, de disparar con p6lvora
del rey, llega el momento de ten-
tarse la cartera, tomar aire y pre-
guntarse en voz alta: ;cuanto es-
toy dispuesto a pagar por una bo-
tella? Se trata de aguzar el ingenio
para gastar menos y seguir be-
biendo cosas ricas en tiempos de
crisis.

Luis Tolosa acaba de publicar la
tercera entrega de ‘Los Supervi-
nos 2012’ una guia de botellas de
supermercado (Los libros del lin-
ce) donde muestra 140 caldos, to-
dos por debajo de los 6,99 euros
(los cavas, hasta 11,99). «Yo tam-
bién recomendaba vinazos de 70
eurosy, recuerda como si hablara
del Medievo. «Pero todos mis ami-
gos me preguntaban lo mismo:
‘Oye ¢y no sabras de algin vinito
bueno por seis eurillos?’y. Tolosa
asegura que esas bicocas existen.
«La crisis ha hecho bajar los pre-
cios muchisimo. Ya se encuentran
vinos muy correctos de Jumilla,
Valdepefias y Castilla-La Mancha
por 2,80-3,20 euros. También apa-
recen algunos Riberas de Duero a
6,90 euros, como el ‘Protos Ro-
ble’, (que vende cada afio un mi-
116n de botellas en canales de ali-
mentacion). Y hay crianzas de
Rioja, como el Cune, a 5,80 euros,
que es una apuesta segura. Es el
vino que mas veo en las cenas de
amigosy, sostiene el autor.

iY sorpréndase! Para Tolosa,
«el mejor tinto de Espafia en
relacion calidad-precion es
el ‘Castillo de Liria Bo-
bal&Shiraz’ a j1,49 euros
en Mercadona!
Lamayoria de los esco-
gidos provienen, claro
esta, de grandes bodegas
que pueden limar sus
margenes comerciales y
llegar a acuerdos con las
grandes cadenas de distri-
bucién sobre plazos de
entrega y cobro. Eslo que
hay. «La gran transforma-
cién de los tltimos afios
en el mundo del vino en
Espafla tiene que ver con
la entrada de las bodegas
en esos canales de ali-
mentacién. No es lo mis-
mo vender a bares y res-
taurantes que a grandes
cadenas. A los que se han
adaptado, les va muy
bieny, asegura Rafael del
Rey, director general del
Observatorio Espafiol del
Mercado del Vino.
«Valoro y doy a cono-
cer los vinos més econd-
micos de las bodegas es-
panolas, que hacen un
gran esfuerzo por elabo-
rar buenos caldos a precio
de bolsillo. Los defiendo
sin complejos —asegura
Tolosa- porque, en mu-

chos casos, la calidad es excelente.
En una cata a ciegas, muchos ga-
narian a otros el doble de carosy,
subraya el autor de la guia de los
mejores vinos de supermercado.

Fuera complejos. Adiés ver-
glienzas. El super, la gran superfi-
cie, la galeria comercial, los linea-
les donde velan miles de botellas
como ejércitos impdavidos, serian
lugares tan buenos como cual-
quier otro para mercarse un vini-
llo goloso. «kHombre, seguro que
en una tienda especializada o en
un club de vinos te asesoran me-
jor, pero comprar los vinos en el
supermercado es rapido, comodo
y econémicoy, concede Tolosa.

David Seijas, sumiller con Fe-
rran Adria en elBulli, hace tam-
bién una seleccién, en su ‘112 vi-
nos para el 2012, de 24 botellas
escogidas que se venden a menos
de 10 euros. «Son vinos que valen
mas de lo que cuestany, apunta
este especialista del club Vila Vi-
niteca. «El buen hacer y la calidad
no siempre estan reflidos con pre-
cios moderados. En mi selecciéon
hay vinos, como el ‘Nuviana’
blanco del valle del Cinca (del
grupo Codorniu) que cuesta sobre
los tres euros y es facil de encon-
trar en tiendas y supermercadosy,
precisa el sumiller Seijas.

«Hoy se bebe menos vino, pero
de mayor calidady, constata Fer-
nando Gomez-Bezares, catedrati-
co de Finanzas en la Universidad
de Deusto y coordinador del Plan
Estratégico del Vino de Rioja
2005-2020. Como dice Lluis Tolo-
sa, «la crisis, al final, favorece al
consumidor que encuentra bue-
nos vinos a precios interesantesy.

Ladictadura de Baco

Los vinos que hacen Ivan Izquier-
do y sus amigos en Aranda de
Duero son también viajeros y apa-
recen como destacados en la se-
leccién de Tolosa. «Nuestra filoso-
fia es llevar la democracia al mun-
do del vinow, dice Izquierdo. Y la
frase suena como una descarga de
fusileria. ;Existe, entonces, una
dictadura en la tierra de Baco? «Si.
Antes, el vino era algo exclusivo.
Sicomprabas una botella de un
precio o de otro eso marcaba tu
posicion social, tu status, como si
compraras un coche... Hay que
acabar con eso. Nosotros hacemos
vinos econémicos y de calidad. La
crisis ha puesto fin alalocura de
que cada bodega quisiera tener un

Félix Solis preside la Federacion
Espafiola del Vino. :: v

Yolanda Pifiero, de Bodegas Vifa
Santa Marina. :: B. FERNANDEZ

vino de 200 eurosy, dice Izquier-
do, de Bodegas Neo. Su ‘Disco’, un
Ribera del Duero a 6,15 euros, se
vende en 67 paises.

O sea, en medio mundo. Como
evidencia Rafael del Rey desde su
privilegiado observatorio, la «in-
ternacionalizacién del vino espa-
fiol» es el otro gran cambio sufti-
do por el sector vinicola en los ul-
timos anos. «Quien no vende fue-
ra, no sobrevivey, sentencia Del
Rey. Las cifras son contundentes:
de los 40,3 millones de hectoli-
tros de vino y mosto producidos
en Espania el pasado afio, 22,3 fue-
ron exportados. Los bodegueros
ingresaron por ese concepto 2.240
millones de euros.

Son los tiempos que corren. No
hay que extrafarse. Somos Euro-
pay, alli, desde hace afos, com-
prar vino en el supermercado para

«Fueranoson
marquistas; beben
lo que les gustav,
dice Félix Solis

75

una cena formal es algo cotidiano.
«Tenemos que aprender de los ex-
tranjerosy, alerta el bodeguero Fé-
lix Solis. «Toman el vino que les
gusta, no son nada marquistasy.

Félix Solis vende cada mes mi-
116n y medio de botellas de vino
en Estados Unidos, que se dice
pronto. En concreto, un tinto de
Valdepefias, Los Molinos, que se
comercializa a 4 euros la botella.
«Hay en Espafia vinos buenisimos
por 4,5 66 euros y de marcas co-
nocidas. Debemos aprovechar la
marca Espafia en el mundop, resu-
me este industrial, presidente de
la Federacion Espafiola del Vino,
algo asi como la patronal del sec-
tor. Las bodegas de Solis comercia-
lizan cada afio 300 millones de
botellas en los cinco continentes.
Una buena parte de ellas en Chi-
na, donde fueron pioneros al de-
sembarcar en 1998. Ya tienen alli
bodega y planta de embotellado
propia.

Una botella atractiva, una eti-
queta golosa, un precio ajustado,
un nombre y unas letras de dise-
no... son las bazas ganadoras para
triunfar en el lineal. En eso anda
Yolanda Pifiero, consejera delega-
da de Bodegas Vifia Santa Marina,
en Mérida. «En Espafia no hay que
gastar mucho para tomar un vino
ricon, descubre. «Mis clientes son
gente sin prejuicios, clase media a
la que le gusta el vino y quiere in-
vestigar nuevos saboresy, dice. En
las 200 hectareas de su bodega de
las afueras de Mérida hacen
275.000 botellas de ‘Equus’. A
4,65 euros para un vino hecho en
Extremadura. Y no es el tnico.
¢;Sabian que existe un vino cacere-
fio con Denominacién de Origen
Cava? Como lo oyen. Se llama
‘Sierra de Guadalupe’y se hace en
plenas Villuercas (3,50 euros)
«con suaves sabores a manzana
verde y matices como a pan tosta-
dow, apunta Tolosa en su guia para
capturar oportunidades.

Atentos, los tiempos arrinco-
nan a Parker y su “‘Wine Advoca-
te’, alos gurds y a esos serios pres-
criptores con catavinos por meda-
1la sobre mandilones de cuero.
Adiés alos ‘trendys’, consumido-
res de boquilla que, «hablan mas
que bebeny. «En Espana, hoy, no
hace falta ser un experto niun en-
tendido para disfrutar de un vaso
de vino. Lo importantey, apunta
Félix Solis «es tomar algo que te
gustey. jApunten! Descorchen!
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